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Med en nétverksansluten backup-server,
som inte bara loser sikerhetsproblemet,

far du s& mycket mervirde att hela inves-
teringen kanns otroligt mycket mer vard.

Ett sddant sdakerhetssystem ger dig back-
up men blir ocksa din assistent hemma pa
studion nér du sjilv ar ute pa jobb.

Brevlada, backup och bildserver.
Sakerhetskopieringen skoter du via ett
schema som aktiveras av datorns klocka
och kopierar allt som dndrats pa din dator
sedan forra gangen backupen kordes.

Du kan givetvis ansluta flera datorer till
samma backupserver.

Samtidigt kan dina kunder och uppdrags-
givare lamna material i en brevlada pa
servern, via Internet och t.ex. en FTP-
klient.

Och dina bildképare kan beredas atkomst,
dygnet runt, till sina bilder pa servern,
antingen via FTP eller med sin egen web-
lasare.

Den "mjuka” sikerheten.

Du styr helt och hallet 6ver vem som kan
komma in i din server, vad anvandaren
kan gora dir och i vilka mappar han kan
gora saker. Detta sker genom att du lagger
upp anviandare och behorigheter.

Du lagger in bilder som kunden skall
hamta, raderar dem som han inte lingre
skall ha o.s.v. och du kan sjalvklart ge
olika anviandare olika behorigheter till en
och samma mapp, 4ven om de jobbar pa
samma foretag.

SAKERHET, BEKVAMLIGHET OCH
LONSAMHET | EN ENDA BOX ...

Fa saker ér sa forhallandevis enkla som att silja ett
backup-system till en kund som just haft en harddisk-

Det kan forefalla cyniskt att séiga s, men jag tror att du
forstar vad jag menar. Man blir sd paAmind om sin egen
sarbarhet att man éntligen kommer sig for med det

| man borde gjort for linge sedan.

Den "harda” sdkerheten.

Ett system bestdende av flera harddiskar
héller i ett gemensamt register som med-
ger att vilken som helst av diskarna som
“gar sonder” kan ersattas under gang utan
att data gar forlorade.

Servern 6vervakar dessutom sitt eget vil-
befinnande och larmar, via ett mail till dig
- eller till mig - om négot borjar se fel ut.

Servern kommunicerar pa det sétt du vill.
Nir du administrerar - lagger upp kon-
ton, anviandare o0.s.v. - gor du det via ett
overskadligt webgranssnitt, d.v.s via din
weblasare.

Nir du t.ex. skall lagga in bilder for leve-
rans i kundens mapp monteras helt enkelt
din arkivmapp och kundens leverans-
mapp som vanliga "harddiskar” och du
kan enkelt "dra och sldppa” ...

Nar kunden skall hdmta eller lamna bilder
gors det t.ex. med en vanlig FTP-klient.

Om du vill kan du till och med skicka en
fardig lank till kunden som, nir han klick-
ar pa den, hamtar hem den bild han skall
ha med hjalp av hans vanliga weblisare.

Och det kanske bhésta av alit.

Alla ovanstaende funktioner kan fjarrsty-
ras via Internet.

Du kan alltsa hjalpa kunden som kvickt
behover en bild fran ditt arkiv, &ven om
du sitter pa jobb i Sydafrika ... utan att
behova be nagon anna rota i ditt arkiv och
leverera till kunden. (forts. sid 2)

Passa pa att fa underhall, service, uppgraderingar etc. av din dator och ditt natverk
nar det ar lugnt och sakerna fungerar! Det blir billigare &n panikutryckningar
och sparar definitivt dina nerver.
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(forts fr. sid 1)

Finns det da inga nackdelar?

Vad ar da haken? Finns det inga nackdelar?

Jo, kanske, men inga som inte ar véarda att leva
med, menar jag.

Ett system for sdkerhetsbackup av det har slaget
skyddar rent tekniskt mot forluster av data,
men den helt "sdkra backupen” ar att ha alla
filer speglade pé flera geografiska platser, t.ex.
hemma och pa studion. Tjuven, branden, kriget
o.s.v. ar med andra ord en annan femma ...

Att séatta upp systemet tar en stund och ar inte
helt 14att for den som inte har natverksbocker pa

Administrera servern ar lattare men kraver aven
det ett litet engagemang.

A andra sidan later du ju din favorit-tekniker
gora detta till en rimlig kostnad medan du ar ute
och platar och debiterar i din tur.

Kostnaden for hela systemet ar ungefar halften
av vad en renovering och bildraddning kostar av
en harddisk som skurit, dr avdragsgill och kan
kopas eller hyras. En offert pa ett fardigt system,
installerat och klart att tas i bruk, far du s snart
vi klarat ut hur stort lagringsbehov du har.

Ring eller maila!

nattygsbordet.

SPALTEN

Olika sitt att serva sin utrust-
ning.

Att tillkalla support och tekniker
nir utrustningen gatt sonder ar
naturligtvis sjdlvklart for alla, men
det finns ett sitt till och det sittet
okar, med goda resultat som foljd.

Att bestilla support och underhall
av framfor allt sin dator och sitt
nitverk medan det dannu fungerar
och nir det ar nagorlunda lugnt
sparar savil pengar som nerver.
Det blir aldrig billigare att f4 saker
gjorda i paniksituationer.

Troligen medfor det dessutom
extrakostnader for temporira
16sningar, budningar, omfoto-
graferingar etc. och i varsta fall
missar man en inldimningstid eller
kanske, bevare mig, forlorar en
kund.

Avtala gédrna om s.k. periodisk
support, regelbunden eller a’ la
carte. Det l0nar sig ...

Kom ihag!
Photokina den 23 - 28 september.

Fotomaissan den 14 - 16 november
1 Stockholm

Fotomassan den 20 - 22 februari
i Goteborg

AR DU KOSTNADSMEDVETEN?

Okay, jag leker med ordet ...

Jag menar egentligen: Har du blivit klar 6ver att var
bransch limnat den tid bakom sig da man kunde in-
vestera i utrustning?

Det ar fortfarande vanligt att fotografer tvekar att fornya eller
komplettera sin utrustning av riadsla for att den skall "bli gam-
mal redan nésta vecka”. 25 % av alla kunder gor aldrig n6d-
viandiga uppgraderingar av sin utrustning av det skilet.

Som tur ar ar det inte samma 25 % hela tiden for da skulle de
helt slds ut fran sin marknad.

Som séljare eller radgivare vill jag helst kunna ligga korten
pé bordet. Darfor uppmanar jag mina kunder att se pa sin
utrustning som en kostnad och inte som en investering, for
snart kommer det en ny modell som kommer att forstora
andrahandsvirdet péa sin foregangare.

Andrahandsvardet men inte funktionen!

For om den utrustning du koper idag gor jobbet du kan ta
betalt for och gor det bra, si kommer den att gora samma jobb
lika bra i morgon ... och nésta &r ... och nésta ...

Byter du till en annan typ av jobb, en annan kund eller expan-
derar verksamheten sd kanske du "maste” méta detta med ny
eller delvis ny utrustning.

Ny utrustning &r ocksé en vanlig metod for att ta marknadsan-
delar frdn andra. Kanske har du forlorat kunder for att ndgon
annan uppgraderat fore dig, och da vet du vad jag menar.

Det hir, liksom finansiering och 16nsamhetsresonemang, ar
jag bra pé och jag hjilper dig garna med synpunkter, rdd och
fallgropar nar du skall besluta om din nésta inves ... forlat,
ditt nésta inkop ...

Redan i nésta nyhetsbrev berittar jag om ett nytt satt att
jobba, tillampat bara av en handfull fotografer i Sverige, som
oppnar marknaden fran en helt ny vinkel.




